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=1 Orientaciones y entr...
Resumen de la sesion de  *  se realizé encuentro con el emprendedor para socializarle el nuevo formato de plan de negocios
asesoria metodologfa fondo

emprender que se va a utilizar, precisandole que el plan de negocios que habia formulado y cargado
en la plataforma debia

transferir parte de esa informacion al nuevo formato definido. Se le informé que posiblemente le
hagan unos ajustes a este

nuevo formato a raiz que fue disefiado inicialmente para utilizarlo en las convocatorias especiales
que tiene el fondo

emprender

Se le explicd como estructurar los diferentes items de nuevo formato del plan de negocios.

En el primer item Quien es el cliente de su proyecto. En es te espacio debe identificar "El cliente” ese
que le va a comprar sus productos o servicios, lo mas detallado posible, como se conoce a un hijo o a
un familiar muy cercano.

Precisando las caracteristicas del cliente o consumidor, Por favor indicar frente al cliente, ubicacién
geogréfica,

estrato, edad, género, capacidad de compra, si trabaja, si tiene hijos, si vive en casa propia o arriendo)
Incluya cifras

y estadisticas. Ademas, debe definir las Cualidades del cliente o consumidor, por favor indicar gustos ,
preferencias,

que le da miedo, que le hace feliz, cuales son sus valores, que le gusta comer, si le gusta viajar, entre
otros.

El segundo item, es el Planteamiento del problema o necesidad que se pretende solucionar, debe
identificar cuales

las necesidades que usted espera satisfacer de sus potenciales clientes / consumidores.

El tercer item es el analisis de la competencia, los proyectos siempre hay competencia, hay que
reconocerlo y son

esos que hacen lo mismo que queremos hacer, o los que con su producto o servicio reemplazan lo
que queremos

hacer, describa tres (3) competidores y en qué se diferencia de ellos.

Se le contintio explicando el cuarto items, que es la Descripcion del proyecto (;Qué es lo que voy a
ofrecer?). Debe

explicar En qué consiste su proyecto, qué lo hace diferente a los demas. ;Cual es esa ventaja, que
hace mejor a su

producto o servicio a lo que ya existe, cual es ese toque especial, Ginico que le va agregar?

Se le explico el quinto items donde debe relacionar los productos o servicios a ofrecer al cliente.
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